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REACTIVOS


Propósito formativo 1. Análisis y evaluación de argumentos 

1. ¿Cuál de las siguientes opciones define mejor qué es un argumento?
a) Una opinión expresada con seguridad.	
b) Una descripción detallada de un hecho.
c) Un conjunto de razones que apoyan una idea o conclusión.
d) Una afirmación que no necesita ser demostrada.

2. ¿Cuál es el objetivo principal de la lógica?
a) Enseñar a debatir y ganar discusiones.
b) Analizar si los razonamientos son correctos o incorrectos.
c) Recordar ejemplos de filósofos famosos.
d) Estudiar las emociones que influyen en nuestras decisiones.

3. Un argumento se considera sólido cuando...
a) Tiene premisas verdaderas y una conclusión que se deriva de ellas.
b) Utiliza palabras difíciles y citas de autores reconocidos.
c) Contiene muchas premisas, aunque no estén relacionadas.
d) Sus premisas son opinables y sin conexión entre sí.

4. Del siguiente listado, ¿cuáles son elementos básicos de un argumento?
1. Premisas
2. Hipótesis
3. Conclusión
4. Opinión
5. Garantía

a) 1, 3, 5 
b) 1, 2, 4
c) 2, 4, 6
d) 3, 4, 5

5. ¿Cuál de las siguientes situaciones ejemplifica mejor la falta de pertinencia en un argumento?
a) Defender una propuesta con datos científicos confiables.
b) Apoyar una conclusión con varias premisas bien relacionadas.
c) Justificar una decisión con ejemplos relevantes del mismo caso.
d) Usar una premisa verdadera que no guarda relación con la conclusión.

6. ¿Qué función cumple la garantía dentro de la estructura de un argumento?
a) Presentar ejemplos adicionales que refuercen la conclusión.
b) Expresar la opinión personal del autor del argumento.
c) Servir como evidencia empírica que sustituye a las premisas.
d) Conectar las premisas con la conclusión mediante una regla general.

7. Del siguiente listado, ¿cuáles corresponden a premisas relativas a lo preferible?
1) La cooperación es más valiosa que la competencia.
2) La Tierra gira alrededor del Sol.
3) Es mejor estudiar en la mañana que en la noche.	
4) En México, la educación básica es obligatoria.
5) Todos los estudiantes deberían tener las mismas oportunidades.

a) 1, 2, 4
b) 1, 3, 5
c) 2, 3, 4
d) 2, 4, 5

8. ¿Cuál de los siguientes ejemplos representa un razonamiento deductivo?
a) “He visto varios perros agresivos, por eso todos los perros lo son”.
b) “Todos los mamíferos respiran aire; las ballenas son mamíferos, por lo tanto, respiran aire”. 
c) “Si el cielo está nublado, quizá lloverá”.
d) “Los autos eléctricos son modernos, por eso son mejores”.

9. ¿Cuál de los siguientes ejemplos muestra una falacia ad hominem?
a) “Tu argumento sobre el reciclaje no sirve porque tú nunca separas la basura”. 
b) “El reciclaje ayuda a reducir los desechos y cuidar el planeta”.
c) “Debemos reciclar porque así se aprovechan los recursos”.
d) “Todos reciclan, así que yo también debo hacerlo”.

10. Cuando alguien dice: “Esa idea debe ser buena porque lo dijo una persona famosa”, comete la falacia llamada...
a) Ad antiquitatem
b) Ad populum
c) Ad verecundiam 
d) Falso dilema

11. La falacia del falso dilema se comete cuando...
a) Se exageran las consecuencias de un hecho.
b) Se reduce el problema a solo dos opciones, ignorando otras posibles. 
c) Se utilizan términos científicos sin explicación.
d) Se cita a una autoridad para respaldar la idea.

12. ¿Cuál es la diferencia entre convencer y persuadir?
a) Convencer apela a la razón, persuadir a las emociones.
b) Convencer usa falacias, persuadir usa lógica.
c) Persuadir es solo para discusiones políticas.
d) Convencer se logra con la fuerza o la autoridad.

13. De los siguientes tipos de razonamiento, ¿cuáles pertenecen a la inducción?
1. Generalización
2. Analogía
3. Abducción
4. Deducción
5. Causalidad

a) 3, 4, 5
b) 1, 3, 4
c) 2, 3, 4
d) 1, 2, 5

14. ¿Cuál de los siguientes ejemplos muestra una refutación respetuosa?
a) “Esa idea es ridícula, no sabes de lo que hablas”.
b) “Yo tengo la razón porque soy mayor que tú”.
c) “Nadie te apoya, así que estás equivocado”.
d) “Tu punto de vista es interesante, pero las evidencias indican lo contrario”. 

15. ¿Por qué la honestidad intelectual es una virtud necesaria para argumentar?
a) Porque permite engañar al interlocutor con elegancia.
b) Porque ayuda a ganar todas las discusiones.
c) Porque implica usar solo argumentos que buscan la verdad y no la manipulación.
d) Porque evita tener que escuchar al oponente.
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